
  Plus qu'un simple outil de communication opportuniste comme il le fut quand il en était au 

stade  de  l'amateurisme.  Le  Marketing  sportif   est  désormais  un  outil  stratégique,  un  outil 
complexe qui a  des retombées tant en interne qu'en externe  Le Marketing sportif  Le   permet 
de créer une relation particulière dans l'esprit du public. Il permet aussi  des actions ciblées, aide 
non seulement à mieux positionner la marque et à améliorer son image, mais aussi a 

 - Au g m e n t e r    la   n o t o r i é t é   
- Val ori s e r  l’i m a g e  d e  m a r q u e  ( 
- Val ori s e r  s e s  pr o d u i t s   
- Val ori s e r  s e s  p o i n t s  d e  v e n t e  ( 
-  Val ori s e r  l'i m a g e  d e  la  fir m e ,  et
-Am é l i o r e r  la  c o h é s i o n  int e r n e   
 

Pour la troisième fois des experts nationaux  et internationaux   seront a Alger.   Ils  partageront 
avec nous leur vision et expliqueront comment, et à quelles conditions, les marques peuvent tirer 
pleinement profit de leurs activités de commandite. Le marketing sportif    Un événement premier 
en Afrique 
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Votre règlement 

Cheque à l’ordre de RH. International Communication.     Virement bancaire (joindre 
obligatoirement copie de l’avis  de virement) : Agence BNA Ihaddadene   Age n c e  BNA 

Bejaia  c/ b a n c a i r e  n° : 0 0 1 0 0 5 8 7 3 O O . 3 OO 1 1 8  /88  

Nom, cachet et signature du représentant habiliteDate :
   

Votre bannière publicitaire sur les sites : www.rhexpo-evenementiel.net    
                                                                     ou    www.Djazairpub.com        -  

http://www.rhexpo-evenementiel.net/
http://www.Djazairpub.com/


SOCIETE :_______________________________________________________________________Liste du personnel devant participer  aux journées professionnelles :1/   _________________________________________________________________________ 2/   _________________________________________________________________________ 3/  __________________________________________________________________________ 4/ ___________________________________________________________________________ 5/ ___________________________________________________________________________ 6/____________________________________________________________________________        
+     de 5 inscriptions     :   frais de participation     : 145     00.00 da ht                         

Frais de participation  18.720.00 da ttc/ soit 16 000.00 da ht   /personne

02 Déjeuners – 03 pauses café – P. documents – copies des communications- Badges – et plus.

Modalit é  d e  pai e m e n t :  

Ch è q u e

Vire m e n t  b a n c a i r e

  

Chè q u e  à  l’ordr e  d e  RH. Intern ati o n a l  Co m m u n i c a t i o n
Vire m e n t  b a n c a i r e  (joindr e  o bli g a t o ir e m e n t  c o pi e  d e  l’avis   

d e  vir e m e n t )  :   Age n c e  BNA Bejaia  c/ b a n c a i r e  n° : 
0 0 1 0 0 5 8 7 3 O O . 3 OO 1 1 8  /88  

   

Notre agence, société  souhaiterait s’inscrire pour intervenir. O
Sujet d’intervention :

Date, Cachet et signature


